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Terminsplanering for Personlig
Forsaljning 1, Arskurs 1,
Hostterminen

Amne

Personlig forsaljning

Introduktion till personlig forsaljning (19 aug
- 20 dec)
Vecka 34

 Lektion 1: Introduktion till personlig forsaljning
» Lektion 2: Forsaljningsprocessens steg

Vecka 35

» Lektion 3: Bygga kundrelationer
o Lektion 4: Kommunikationsférmaga i forsaljning
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 Lektion 5: Behovsanalys
e Lektion 6: Presentationsteknik

Vecka 37

 Lektion 7: Forhandlingsteknik
e Lektion 8: Avslutningstekniker

Vecka 38

 Lektion 9: Utvardering och feedback
 Lektion 10: Skriftlig uppgift om saljsamtal

Vecka 39

» Lektion 11: Rollspel - praktiska ovningar
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o Lektion 12:
e Lektion 13:
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Forbereda presentationer
Gruppdiskussioner

Repetition av kursmaterial
Forberedelse for bedomning

Ingen undervisning (Hostlov)
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o Lektion 16:
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o Lektion 17:
e Lektion 18:
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e Lektion 19:
e Lektion 20:
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o Lektion 21:

Vecka 48

o Lektion 22:

Vecka 49

o Lektion 23:

Vecka 50

e Lektion 24:
Vecka 51

e Lektion 25:

Feedback och utvardering

Anpassa forsaljningstekniker for olika kunder
Case study

Digital forsaljning
Etiska fragor inom forsaljning

Forbereda for finalpresentationer

Genomfora finalpresentationer

Reflektion och personlig utveckling

Utvardering av kursen och feedback

Avslutande diskussion och summering



Vecka 52

Ingen undervisning

Bedomning

Bedomningstillfalle: Finalpresentationer under vecka 48 dar eleverna
bedoms pa sin kommunikationsférmaga, presentationsskills och férmaga att
anpassa sitt budskap till olika malgrupper.

Detta ar en dynamisk planering som ger en varierad undervisning och tacker
hela terminens innehall.
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