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Lektionsplanering

Arskurs: Gymnasiet
Amne eller kurs: Affairskommunikation

Tema: Forhandlingar i internationella affarer

Koppling till styrdokument

Centralt innehall
Undervisningen i kursen ska behandla foljande centrala innehall:

» Forhandlingsmetoder och -strategier i ett internationellt sammanhang.

« Kulturella skillnader och deras paverkan pa forhandlingar.

 Vikten av relationer och kommunikation i internationella
affarsforhandlingar.

Kunskapskrav

Eleven ska kunna beskriva och analysera olika forhandlingsmetoder och
strategier som anvands i internationella affarer, samt foresla tjanster och
losningar for att hantera kulturella skillnader.

Lararledda instruktioner

Introduktion till internationella forhandlingar (10 min)

» Kort presentation om vad internationella forhandlingar innebar och
deras betydelse i affarssammanhang.

 Diskutera skillnader mellan inhemska och internationella
forhandlingar.

« Oversikt av vanliga utmaningar vid internationella férhandlingar,
sasom sprakbarriarer och kulturella skillnader.


https://docs.google.com/document/d/1aUi2DNRlCSAQ3l-7r4QBpW1Q-TV4LN56rFz1tY3iE2s/edit?usp=drivesdk

Forhandlingsmetoder och strategier (15 min)

» Genomgang av olika forhandlingsmetoder (ex. positionsforhandling vs.
intressesokande forhandling).

« Diskutera relevanta strategier for att navigera kulturella skillnader
under forhandlingar, inklusive hur man bygger fortroende och
relationer.

« Presentera exempel fran verkliga internationella
forhandlingssituationer.

Kulturella skillnader i forhandlingar (15 min)

« Diskutera hur kulturella skillnader kan paverka férhandlingsstilar och
kommunikationsmonster (exempelvis maktdistans, direkthet vs.
indirekthet).

» Forklara vikten av att forbereda sig for att hantera kulturella skillnader
genom att forsta motpartens kultur.

« Ge exempel pa misslyckade forhandlingar pa grund av kulturella
missférstand.

Praktisk tillampning och diskussion (10 min)

» Gruppdiskussion om vad eleverna tror ar avgorande for att lyckas i
internationella forhandlingar.

» Sammanfatta vad de lart sig under lektionen och diskutera tillampning
av dessa koncept i framtida affarssituationer.

» Ge exempel pa fallstudier dar internationella forhandlingar har varit
framgéngsrika eller misslyckade.

Aktivitet

Eleverna delas in i grupper och far i uppgift att forbereda en kort
rollspelsférhandling mellan tva internationella parter med olika kulturella
bakgrunder. De ska presentera sina forhandlingsstrategier och hur de
hanterade kulturella skillnader. Efter rollspelen ger elever och larare
feedback.

Skriv “Aktivitet” sa tar jag fram en fullstandig aktivitetsbeskrivning.




Exit-ticket

Vad innebar internationella forhandlingar?
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